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Rythme selon employeur

Tours– Mobile

Fort d'une expérience commerciale réussie à La Banque Postale et ancien sportif de

haut niveau (Athlétisme), je maîtrise les techniques de vente, la négociation et la

gestion de la relation client. Je souhaite aujourd'hui transférer cette rigueur

professionnelle et mon goût du challenge au profit de ma passion sportive.

Opérationnel et orienté résultats, je suis prêt à m'investir pleinement dans le 

développement de votre activité commerciale et marketing.

A l t e r n a n t  B a c h e l o r  C o m m e r c e  e t
M a r k e t i n g  d u  S p o r t

Profil

UFCV
BAFA

Anglais (B1)
Espagnol (A2)

Lycée Grandmont

Ecole supérieurede la Banque

Informatiques : Maîtrise Pack Office,
CRM, Canva.
Développement Commercial : 
Prospection, négociation, vente, GRC.

Culture de la Performance : objectifs, 
challenge et dépassement objectifs.

Fédération Française d’Athlétisme

 

Daytoursport

 

La Banque Postale

 

Athletic trois tours

Athletic trois tours / RSSC Athletic club

 

LANGUES

COMPETENCES

FORMATIONS / DIPLÔMES

Halim Mamouni

2021-2024

Janvier 2021

Depuis août 2024

Mai à août 2024

Stagiaire découverte 

Animateur sportif

Conseiller bancaire en alternance

Sportif de haut niveau (athlétisme,Saut à la perche)

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

Découverte du fonctionnement administratif et financier d’un club sportif.

Participation à l’encadrement d’entraînements pour jeunes.

Initiation à la prospection de partenaires et à la fidélisation des adhérents.

Encadrement de groupes d’enfants et d’adolescents lors d’activités sportives.

Organisation d’événements sportifs et gestion des partenariats. Développement de

compétences en gestion d’équipe, réactivité face aux imprévus, et communication.

Plusieurstitres régionaux, pré-nationaux et qualifications aux championnats de France.

Membre du Pôle Espoir, encadré dans un environnement d’excellence sportive.

Développement de compétences clés : persévérance, rigueur, gestion du stress, sens de la

performance et esprit de compétition.

Participation active à la promotion et au développement de la discipline au sein du club 

Gestion d’un portefeuille client particulier et professionnels (700 clients): rendez-vous en

autonomie ou en binôme. 

Vente de produits bancaires et d’assurance, développement commercial. 

Prospection téléphonique et suivi relationnel.

Analyse de situations à risques, respect des procédures et rigueur administrative.

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

2022 -2023

BTS Banque 

Baccalauréat général (mention bien )

•

 Depuis 2026

Union foot Touraine (National 3)

•

Bénévole

Gestion boutique point de vente officiel : Responsable de l’ouverture, de la tenue du shop et

du closing (caisse/stocks).

 Optimisation de l'Expérience Client : Accueil, conseil et vente directe auprès des supporters.

Angers SCO Handball, (Proligue - Handball)
Bénévole

Depuis 2026

•

Gestion des Espaces VIP : Accueil des décideurs et partenaires du club au sein des espaces

 de réception.

Activation de Sponsoring : Mise en place opérationnelle des supports de visibilité

(panneautique, digital) pour les annonceurs soirs de match.

•

•

mailto:prenom.nom@mail.fr

