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Langues

Anglais Niveau B1

Espagnol Niveau B1

Réseaux sociaux

Compétences

Communication
S’intégrer dans l’équipe et faire preuve de coopération
Faire preuve de maitrise de soi, réguler ses impulsions

Développement commercial
Développer une relation individualisée avec des clients
Prospecter de nouveaux clients, de nouveaux marchés
Etablir des devis, commandes et factures

Relation client
Répondre aux attentes d’un client
Assurer un accueil téléphonique

Stratégie de développement
Dynamiser l’espace de vente pour inviter le client à
découvrir de nouveaux produits
Prise d’initiatives pour le développement de l’entreprise

Technologie
Utilisation de logiciels du Pack Of�ce (excel, word..), de
Team Haven pour le reporting et la gestion commerciale
su le terrain et OpenSi pour la gestion commerciale sur
lieu de vente

Gestion administrative
Effectuer le suivi des mails, commandes, la facturation

Recherche, innovation
Assurer une veille sur les nouveautés et les innovations, y
compris celles de la concurrence

Centres d'intérêt

Ski et randonnées
En loisir

Football
Pratique en club au niveau départemental (D1,D3)
Arbitrage de matchs séniors of�ciels
Coaching d'une saison (catégorie U15)
Recherche de partenaires et sponsorings

Tennis, Padel
Licencié, pratique de tournois en double et simple

Trail et running
Pratique en compétitions

Voyages  Etats-Unis, Canada, Europe

Corentin BRISSE

Objectif : Alternance Bachelor en Management du Sport (3ème
année commerce marketing sportif)

Expériences professionnelles

Diplômes et Formations

Né le 12/01/1998

corentin.brisse@gmail.com

06 73 69 81 10

55 Rue Antoine Arnaud Vilefranche sur Saone (69400)

Permis de conduire

@Corentin Brisse

Intérimaire

Depuis janvier 2025 Temporis et Général Emploi Rhône

Volontaire Jeux Olympiques et Paralympiques Paris 2024

De juillet 2024 à septembre 2024
PARIS 2024 Comité d'Organisation des Jeux Olympiques et Paralympiques Paris

Accueil et accompagnement des volontaires, athlètes et spectateurs
Participation aux opérations d’engagement et d’animation des volontaires
Organisation et animation des sessions de formation pour les volontaires
Collaboration avec l’équipe de sécurité
Contribution à la gestion logistique des équipements et des ressources

Résultats : Expérience fédératrice, avec une adaptation à diverses situations pour le bon déroulement
du plus grand événement sportif de la planète.

Responsable de Magasin (CDI)

De juin 2020 à juillet 2024 C-NÉGOCE Dardilly
Co-gestion d’un des 6 showrooms présents sur le territoire français :

Gestion des clients : devis, commandes, factures, suivi, litiges
Manutention : préparation des commandes, déchargement et chargement de la marchandise
Dynamisation de l’espace intérieur et extérieur du showroom avec création d’expositions

Résultat : augmentation du chiffre d’affaires de +78%.

Chef de Secteur (CDD en remplacement)

De janvier 2020 à avril 2020
VIRAGE CONSEIL, pour le groupe Up�eld et Matines Auvergne Rhone Alpes

Gestion et développement d'un portefeuille de clients existants dans les départements d'action
assignés
Mise en place d'actions promotionnelles et de merchandising pour optimiser la visibilité des
produits en rayon
Analyse des performances des ventes et proposition de plans d'action pour améliorer les résultats
Résultats : gain de distribution numérique et apport en compétences.

Promoteur des Ventes (CDD)

D'octobre 2019 à décembre 2019 VIRAGE CONSEIL, pour la marque Petit Navire Auvergne Rhone Alpes

Inspection des rayonnages
Estimation de niveau des stocks de marchandises et réalisation de rapport de ventes
Rédaction de comptes-rendus ou reportings

Résultats : mise en application de mes compétences scolaires dans le monde du commerce et
adaptation à chacun de mes interlocuteurs (chef de rayon, directeur de magasin…), gain d’autonomie.

Ambassadeur Puma Football (CDD)

De juin 2019 à décembre 2021 IMPACT SALES AND MARKETING Beynost (01)

Participation en showroom à une formation et encadrement d'une équipe de vendeurs pour
assurer une meilleure visibilité des produits en magasin
Représentation de la marque Puma au sein de magasins spécialisés a�n de dynamiser les ventes
sur les crampons de la marque

Résultat : devenu un expert de la chaussure de foot

BTSA Technico-Commercial

De septembre 2016 à juillet 2018 Lycée Paul Claudel Villemoirieu (Isère)
Formation scolaire (1740h) en 2 ans validée par un contrôle continu (50%) et des épreuves terminales
(50%) avec modules professionnels et généraux

Développer une politique commerciale
Négocier avec des clients ou des fournisseurs
Gérer un espace de vente physique ou virtuel…
Manager une équipe commerciale
Acquérir une démarche pour la création d’une entreprise : création virtuelle d’entreprise

Bac Professionnel Technicien Conseil Vente

De septembre 2013 à juillet 2016 Lycée Paul Claudel Villemoirieu (Isère)
Formation en 3 ans validée par un contrôle continu (50%) et des épreuves terminales (50%)

des modules professionnels et généraux
des matières pluridisciplinaires qui s'appuient sur des travaux pratiques et des situations concrètes
: opérations commerciales, projets de groupe, mise en situation sur des marchés locaux…
20 semaines de stage dans des entreprises du commerce alimentaire. Stage technique à
Boucheries André, Tignieu (38) et commercial à Pagès Thé et Infusions (Le Puy en Velay 43,
Auvergne Rhône-Alpes et Occitanie).
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