
Ugo
Cecaldi

Business Developer

EXPÉRI ENCE S  PROFE SS I ONNELLE S

Chargé d'Affaires
Class'Croute Paris

Identification et qualification de nouveaux leads via LinkedIn,
appels, emailing et actions terrain
Mise en place de stratégies multicanales pour maximiser les
opportunités commerciales
Traitement & mise à jour de la base de données
Animation des réseaux sociaux
Développement du portefeuille clients
Digitalisation des process
Conception de visuels/supports commerciaux percutants &
envoies ciblés

Chargé de Communication
Cactus Paris
Participation au lancement d'un Coffee Shop

Définition de la politique de communication interne et externe
Création de supports/maquettes de communication interne et
externe 
Création / Montage de "Shorts" dédiés à mettre en avant les
produits sur les réseaux sociaux 
Animation et veille des réseaux sociaux
Création de support via Canva

Chargé d'Affaires
Kozi Consulting Paris

Animation des réseaux sociaux
Rédaction d'articles de blog dans le but d'améliorer le SEO
Rédaction & Partage des AO
Mise à jour des Jobboards
Sourcing, Qualification des CV & Entretien avec les consultants
Onboarding des consultants
Prospection de nouveaux partenaires (Téléphonique, Mailling,
LinkedIn)
Recueil des besoins clients
Proposition, Négociation & Closing auprès des clients
Développement du portefeuille clients
Gestion administrative (Facture, CRA, Fiche de paye)

Employé Commercial
Super U La Frette-sur-Seine, France

Gestion des fournisseurs/collaborateurs
Relation client B to B
Gestion des commandes
Mise en place de promotions
Marchandisage

Animateur commercial
IMPACT SALES ET MARKETING Levallois-Perret, France

Relation client B to B & B to C
Argumentation et Vente
Aménagement de point de vente
Suivi des performances commerciales

À  PROPOS  DE  MO I

Job Étudiants
Barman & Serveur chez Au Bureau - 1 an
Poissonnier chez U - 1 an
Barber

Hobby
Édition / Mixage
Judo / Handball / Wakeboard

COMPÉTENCE S

Soft Skills

Relation Client
Marketing & Communication
Développement commercial
Négociation

Outils
Pack Office
LinkedIn Sales Navigator
Analytics
Canva & Capcut
CRM

L ANGUE S

Anglais

Niveau :
B2

RÉFÉRENCE S

Enis Kolli
CEO, Kozi Consulting

D I PLÔME S  ET  FORMAT I ONS

MBA Stratégies Commerciales
des Organisations
ISCOD Paris / Île de France

Bachelor Responsable
Développement Commercial
ISCOD Paris / Île-de-France

BTS MCO
Sup de Vente CCI Paris / Île

de France

ugocecaldi95@gmail.com

23 ans

Permis B

Véhicule personnel

Île de France

0625884743

Depuis juin
2024

De mars
2024 à avril

2024

De juin
2022 à mars

2024

D'août
2020 à juin

2022

De
novembre

2019 à juin
2020

Depuis juin
2024

De 2022 à
2024

De 2020 à
2022

mailto:ugocecaldi95@gmail.com

