
T H É O  A U V R A Y
Je suis actuellement en dernière année du Programme Grande École
d’Amos au sein du Master Management des Organisations Sportives. 

Je serai diplômé de ce dernier en septembre prochain. 
Je suis donc activement à la recherche d’une opportunité dans le secteur

du football 

FORMATIONEXPÉRIENCES
PROFESSIONNELLES

PARIS SAINT-GERMAIN- VACATAIRE
Orienteur /  2024 - Aujourd’hui

Accueil et orientation des visiteurs : Assurer un accueil
chaleureux et guider les visiteurs lors des événements.

Gestion des réservations et des demandes spéciales :
Traiter les réservations et les demandes particulières pour
offrir une expérience personnalisée aux clients.

Service à la clientèle : Fournir une assistance de qualité aux
participants, répondant à leurs besoins et attentes.

L'USINE SPORT CLUB- ALTERNANCE 
Responsable Commercial / 2022 - Aujourd’hui 

Recherche de partenariats : Identifier et prospecter des
partenaires potentiels pour établir des collaborations
bénéfiques.

Gestion de la relation client : Maintenir et renforcer les
relations avec les partenaires existants en répondant à leurs
besoins et en assurant leur satisfaction.

Développement de relations commerciales : Développer de
nouvelles opportunités commerciales pour augmenter les
revenus et la portée de l'organisation.

AMOS SPORT BUSINESS SCHOOL

/ 2021-2024
Paris. RNCP Manager des
Organisations Sportives.

BREVET TECHNICIEN SUPÉRIEUR 

/ 2019-2021
Lycée Charles de Foucauld, Paris
75018. BTS MCO. 

BACCALAURÉAT
/ 2016-2019
Lycée Jules Ferry Conflans Ste-
Honorine, 78700. Sciences et
Technologies du Management et
de la Gestion, mention Bien. 

CENTRES D ' INTÉRÊT  
Football: une passion depuis petit,
grand  intérêt professionnel et
personnel.

Futsal: une pratique qui suscite
mon intérêt depuis plusieurs
années. 

Voyage: découverte de nouvelles
cultures, tour d’Europe des stades.

tauvray@amos-school.com/theo-auvray 06.76.32.86.64

JOURNAL PETIT PONT- STAGE 
Commercial et Communication / Septembre 2021-
février 2022

Recherche de partenariats : Identifier et prospecter des
partenaires potentiels pour établir des collaborations
bénéfiques.

Gestion des réseaux sociaux : Administrer et animer les
réseaux sociaux pour promouvoir les événements et
renforcer la visibilité de l'organisation.

Mission commerciale : Développer de nouvelles
opportunités commerciales et négocier des accords pour
augmenter les revenus et la portée de l'organisation.

COMPÉTENCES

Gestion de projet 
Communication 
Travail en équipe 
Sens du détail 
Capacité à s’adapter  
Connaissance avancée des
outils Microsoft Office


