
RÉSUMÉ DE CARRIÈRE

Intersport Orgeval - Novembre 2014 à janvier 2016

Responsable du secteur sports collectifs, chaussures, running et sports de raquette

Responsable de la relation avec les clubs et collectivités

King Jouet Aubergenville - Mai à Octobre 2014

Directeur adjoint du magasin

Bureau Vallée Orgeval - Novembre 2012 à mai 2013

Gestionnaire du secteur bureautique, informatique et consommables

Aramis Evenements - Juillet 2011 à juillet 2012

Responsable d'agence événementielle

Expériences de vente

We Are Smart X Samsung - 1er avril 2020 à 31 octobre 2020

Expert local Samsung

Entrepreneur société Numérix

Surcouf Haussmann - Septembre 2004 à juin 2010

Conseiller de vente informatique et composants

Boulanger Orgeval - Novembre 2003 à Février 2004 

Conseiller de vente photo et informatique (Renfort de Noël)

Tabac Loto Presse Rochard - Septembre 1999 à août 2003

Apprenti vendeur (contrat d'apprentissage)

Expériences managériales

FC Girondins de Bordeaux - Mars 2022 à aujourd'hui
Responsable des Equipements, de la dotation équipementier et de la relation
merchandising / Responsable des bénévoles des sections sportives

FC Girondins de Bordeaux (missions ponctuelles) - Juin - juillet 2024
Accompagnement des équipes olympiques des USA (10 jours), de l’Espagne (3 jours) et
du Paraguay (1 jour), ainsi que de l’équipe A du Canada (3 jours).

Paris Saint-Germain Football - Mai 2016 à février 2022

Kit manager / Intendant équipe professionnelle féminine

En cours d'inscription 
VAE Responsable des organisations sportives 

2003
CFA AFIPE - Baccalauréat Professionnel Commerce mention assez bien

2001
CFA AFIPE - BEP Vente Action Marchande

2001
CFA AFIPE- CAP Vente Relation Clientèle

FORMATION

COMPETENCES
¤ Management d'équipe (de 2 à 15 personnes)
¤ Ecoute et réponse aux besoins de l'équipe
¤ Gestion des achats avec les autres
départements et prestataires
¤ Gestion des stocks et de la dotation
¤ Création de collections merchandising
¤ Organisation et gestion d’activations
¤ Gestion administrative et commerciale
¤ Capacité d'analyse et de synthèse des
indicateurs
¤ Mise en place d'actions commerciales
¤ Relation fournisseurs et équipementier
¤ Conseil et vente client
¤ Contrôle du respect des procédures
¤ Participation aux réunions régionales
¤ Mise en rayon
¤ Contribution à la négociation commerciale
¤ Mise en œuvre du projet d'extension du secteur
¤ Contribution à deux ouvertures de magasins
¤ Création/organisation, suivi et mise en œuvre
de projets commerciaux

GUILLAUME CAPOEN
41 ANS, MARIÉ, 3 ENFANTS

CONTACT

           +33 7.60.36.38.19

            guillaume.capoen33@gmail.com

            11 allée Hélène Boucher 33290 Parempuyre

  

             https://www.linkedin.com/in/guillaume-  

capoen-057892152

CENTRES D'INTERET
¤ Sports collectifs (Football, handball,
volley-ball..)
¤ Informatique et nouvelles technologies
¤ Photos et vidéos
¤ Evenementiel

         BENEVOLAT
¤ Président d'une association d'organisation  
d'événements caritatifs
¤ Photos et vidéos pour les pompiers des      
Yvelines
¤ Président d’un club amateur
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