GUILLAUME LAMBERT

8 ans d'expérience
Organisé, rigoureux et dynamique
Passionné de sport et de développement commercial

= EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

KEY ACCOUNT MANAGER "= Gymlib
Depuis Aolt 2023

+ Gestion de S50 comptes clés ayant souscrit un contrat de
cofinancement d'abonnements sportifs pour leurs salariés

+ Suivi et analyse des KPI, mise en place de plans d'actions
co-construits et individualisés par client

« Fidélisation, renégociation et optimisation des contrats

« Augmentation du CA (+32%) et de ladhésion (+44%)

« Cross-sell (webinars, flyering, packs de crédits, évenements)

DECATHION

+ Gestion du compte dexploitation (CA annuel 3,8 M€)

* Recrutement et management d'une équipe de 9 personnes

* Analyse du positionnement commercial et partenariats

« Stratégies marketing et analyses économiques : plans de masse,
choix de gamme, merchandising

« Permanence du magasin (priorités, litiges, flux, sécurité)

RESPONSABLE DE RAYON - FITNESS
Février 2019 - AoGt 2023 | CRETEIL

RESPONSABLE DE RAYONS / DIRECTEUR ADJOINT
Octobre 2015 - Janvier 2019 | CAUDRY

+ Formation et management d'une équipe de S personnes

* Animation commerciale de lensemble du magasin (CA: 2 M€)
+ Directeur par intérim de Octobre 2018 & Janvier 2019

+ Gestion des plannings et des déménagements de rayons

* Formation de l'équipe a la digitalisation des outils de travail

COMMUNICATION MANAGER
Avril 2015 - Octobre 2015 | Costa-Rica | Stage -

* Pilotage des médias sociaux et guides touristiques informatiques
« Démarchage de nouvelles agences de voyages locales et
internationales, entreprises partenaires, guides touristiques et
gestion quotidienne des relations

* Eloaboration de nouveaux produits et supports de communication

O Loisiks

TRIATHLON : Ironman Nice 2021, Embrunman 2023
COURSE A PIED : 10 kms, semi-marathons, Infinity Trail 2024
VOYAGES : Costa-Rica, Thailande, Corfou, Malte, Seychelles

R AGUAS BRAVAS =

4 CONTACT

54 AVENUE DE LA REPUBLIQUE
94700 MAISONS-ALFORT

guillaume.lambert.11@gmail.com

06 5214 9144

€ FORMATION

NEOMA BUSINESS SCHOOL
ROUEN, Master Grande Ecole
2011-2015

ESDHEM (groupe SKEMA BS)
LILLE, Licence 2 Economie-Gestion
2010-2011

CPGE LYCEE SAINT-PAUL
LILLE, 1ere année
2009-2010

A COMPETENCES

1. 0.0.6.6.¢
RELATION CLIENTS Y%k %
CAPACITE D'ANALYSE Y % % % W

ORGANISATION

PROACTIVITE 1.8 .0.6.6.¢
GESTION DE PROJET Y %k 7%
PACK OFFICE 1. 8.0, 8, $4¢
ANGLAIS 1.8 .8 & A
ESPAGNOL * %k kK


https://www.linkedin.com/in/guillaume-lambert-responsable-rayon/

