Dipléomes et Formations

De 2019 32020  Chargé de promotion et marketing sportif
Excelia Group (Sup de Co) La Rochelle, France

De 2016 32018  Dipldme Universitaire de Technologie (DUT) : Techniques de
Commercialisation
Institut Universitaire de Technologie La Rochelle, France

Julien N'séké

7 De 2015 3 2016  Baccalauréat Science Technologique du Management et de la

gestion (STMG)

A 541 C blonde 97170 Petit Lycée Jean Dautet La Rochelle, France

Bourg

¥% julienns17@gmail.com

() 24 ans Expériences professionnelles

06 19 68 65 83

e 2019 Responsable sponsoring et marketing

FC2 SUD VENDEE Chaillé-les-Marais, France

- Contrat de professionnalisation : mars 2019 a juin 2020
- CDI : en cous depuis septembre 2020

& Véhicule personnel

‘!’ Atouts

Mon sens de l'organisation

2022 Chargé du développement des abonnements
FRANCE ANTILLES GUADELOUPE Guadeloupe

Contrat d'intérim : avril 2022 (1mois)

Ma Sociabilité
2022 Vendeur en magasin

Ma volonté de toujours bien JULES Destreland, Guadeloupe

(ElliE Contrat d'intérim : décembre 2021 a janvier 2022 (2mois)
2018 Préparateur de commandes

Informatique LODIPAT-OCEAN Périgny

Power Point Job saisonnier : de Juillet 3 Octobre 2018 (4mois)
2018 Assistant Commercial

Word INTERSPORT Fontenay-le-Comte, France

Stage : 2 mois lors de ma 2éme année d'lUT

Excel De 2016 42021  Missions d'intérimaire
S Agence Crit, Agentis, Proman La Rochelle, France

Gémo : héte de caisse

Léa Nature : déchargement de conteneur, remplissage de box
Castorama & Boulanger : Mise en rayon, rangement
Francofolies : Vente de boissons

Vital Assistance : Nettoyage de sinistres

Créazur : préparation de commande et manutention

@ Voyages

Guadeloupe, Turquie,
Tunisie, Maroc, Irlande,
Angleterre, Espagne, Italie,
Pays-Bas

Compétences

Centres d'intérét

Developper le chiffre d'affaire (sponsoring) d'un club sportif : 4 000€ & 30 000€ en

Football deux ans

= pratique du futsal en
compétition ainsi Démarcher de nouveaux partenaires / sponsors : 50 en deux ans
qu'entre amis
suivi de I'actualité
(matchs, résumés,
émissions, articles)

Mettre en place des soirées pour les partenaires : 3 par an
Organiser des stages vacances pour les enfants : 2 par an
Exercer la communication d'un club a travers les réseaux sociaux

Musculation : 2 a 3 fois par

SENETES Gerer les commandes aupreés des fournisseurs : intersport, entreprise de
signalétique, imprimerie

Créer une plaquette commerciale



mailto:julienns17@gmail.com

