
F O R M A T I O N S

MASTER MANAGEMENT DU SPORT EN ALTERNANCE
INSEEC, Paris | Septembre 2019 – Juillet 2021

BACHELOR MARKETING DÉVELOPPEMENT ET MANAGEMENT DU SPORT
INSEEC, Paris | Septembre 2017 - Août 2018

BTS NRC (NÉGOCIATION RELATION CLIENTÈLE)
Lycée Marie Curie, Versailles | Juin 2017

 E X P E R I E N C E S

ASSISTANT MARKETING
Impact Market | Depuis Septembre 2019

Démarcher les entreprises ayant pour projet de réaliser des salons ou
congrès.
Conseiller et vendre des solutions portables et réutilisables pour les
stands.

CONSEILLER VENTES (STAGE)
Decathlon | 2012

Accueillir, conseiller et vendre des produits des rayons Golf et Tennis
Recorder des raquettes de tennis
Organiser et mettre en place des actions promotionnelles
Créer et suivre des animations dans les rayons 

C O N T A C T

3 rue Bouilloux-Lafont 
75015 
Paris
guillaumemadre@hotmail.fr
06 37 13 27 21

SPORT
Course à pied et musculation en salle
de sport, basket en compétition et
entraîneur bénévole, tennis en
compétition (8 ans)

Bénévole au Paris Basketball

VOYAGES
Australie, visa working-holiday
(6 mois), Amérique du nord et latine,
Europe, Asie.

ASSOCIATIONS
Membre du BDS à l'INSEEC,
Scoutisme

Permis B

C E N T R E S  D ' I N T E R E T S

Etudiant de 23 ans en Master 2
Management du sport à L'INSEEC.

 A la recherche d'un CDI en tant que
Commercial dans le domaine sportif.

P R O F I L

Commercial (Démarchage, relation
clients)
Communication
Travail en équipe
Autonomie
Anglais, niveau avancé
Pack Office (Word, Excel,
Powerpoint)

C O M P E T E N C E S

GUILLAUME
MADRE
C O M M E R C I A L

ASSISTANT COMMERCIAL (STAGE 6 MOIS)
100% Sport Business | 2018

Démarcher les magasins de sport (Go Sport, Terre de running, ...)
Gérer des stocks et approvisionnements
Implantation des produits afin de maximiser la satisfaction client
Tenir des stands sur les salons spécialisés

ASSISTANT COMMERCIAL (STAGE 2 ANS)
La Poste | 2015-2017

Accueillir et conseiller les clients
Réaliser la prospection physique, phoning et mailing au sein de
l’agence

ASSISTANT LOGISTIQUE ET COMMERCIAL
Idealwine | 2017-2019

Démarcher et livrer aux clients des bouteilles de vin haut de gamme
(Grands crus et autres) 
Gérer les stocks et les approvisionnements


